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Talzy
HIRING THE BEST. TAKING CARE OF THE REST.

KO MĒS DARĀM

Partneris, kas palīdz 
uzņēmumiem piesaistīt un 
nodarbināt augstākā līmeņa 
starptautiskos speciālistus, kā arī 
nodrošina pilnvērtīgu juridisko, 
personālvadības un operatīvo 
atbalstu visos sadarbības 
posmos.

PRODUKTS

▸ Atlase un intervijas
▸ EOR, algas, atbilstība
▸ Onboarding, HR, relokācija
▸ Darba vide un kopiena

IZAUGSME

▸ €1,5M prognoze 2026
▸ 5 ASV klienti
▸ 19 nodarbināti profesionāļi

Augstākās kvalitātes CAE talanti, efektīvi nodarbinātības risinājumi un 
saliedētas komandas. Ar personīgu, uz partnerību balstītu pieeju.



No talantu atlases un nodarbinātības līdz ikdienas darbības 
pārvaldībai - viss vienā platformā.

ATLASE UN IZVĒRTĒŠANA
Intervēti, novērtēti un rūpīgi atlasīti augstākā līmeņa speciālisti un 
perspektīvi profesionāļi.

NODARBINĀTĪBA
EOR, līgumi, algas, nodokļi, sociālās garantijas, atbilstība katras valsts 
prasībām.

ONBOARDING UN OPERĀCIJAS
HR procesi, novērtēšana, darbinieku iesaiste, bonusi.

IZAUGSME UN NOTURĒŠANA
Piekļuve darba videi, kopiena, mācības, ilgtermiņa rūpes par komandu.



Talzy pirmsākumi

Idejas validēšana, analizēšana, 
tirgus izpēte.

Pirmais ASV klients.

Validēts biznesa modelis ar 
ieguvumiem visām iesaistītajām 
pusēm. Laiks meklēt iespējas 
izaugsmei.



Īstajā vietā, īstajā laikā.

LIAA stends Collision 2024, 
Toronto.

Ilze sakontaktēja mūs ar Eviju, un šeit arī sākās 
mūsu ceļš projektā. Pēc dažiem mēnešiem jau 
sekoja mūsu pirmais projekta brauciens uz 
ASV - Čikāgu.

Čikāgā projekta ietvaros veidojās skaidrāka 
izpratne par ASV tirgu un kultūras atšķirībām, 
kas jāņem vērā biznesā. Tikšanās ar 
uzņēmumiem un organizācijām. Iepazināmies 
ar projekta mentoriem.



Mērķa tirgus
Esam izvērtējuši dažādus tirgus, piemēram, Dubaiju, Japānu, Skandināvijas 
valstis u.c.

Laika gaitā sapratām, ka mūsu prioritārais tirgus ir ASV, un uz to arī sākām 
koncentrēties.

Projekta ietvaros esam bijuši vairākos braucienos - Čikāga, Minesota, 
Sanfrancisko, Florida, NYC u.c.

ASV 
austrumu 
krasts

ASV IKP
2025

$30,8
trilj.
Pasaulē lielākā 
ekonomika
Avots: World Bank

EOR TIRGUS
Globāli, 2026

$6,24
mljrd.
Prognozētais kopējais 
tirgus apjoms
Avots: Mordor Intelligence

EOR TIRGUS
Globāli, 2031

$10,33
mljrd.
Prognoze, ~10,6% gada 
pieaugums
Avots: Mordor Intelligence

EOR TIRGUS
Ziemeļamerika, 2025

$2,26
mljrd.
ASV un Kanāda kopā
Avots: Data Bridge Market 
Research



10 vizītes ASV divos gados

10
biznesa vizītes
2 gadu laikā

APGROZĪJUMS MĒNESĪ

20k € 130k €
Šajā laikā esam auguši no 20k € līdz 130k € apgrozījuma 
mēnesī.



Mirkļi no ASV



B4G mentors

Projekta ietvaros sastrādājāmies ar mentoru 
Eric, kurš mums palīdzēja dažādos aspektos -
gan ar padomiem tālākajai attīstībai, gan 
sarunājot tikšanās ar konkrētiem 
uzņēmumiem. Viņš uzņēma delegāciju 
Minesotā un organizēja speciāli mums 
veidotus networking pasākumus.

Networking nav tikai kontaktu 
veidošana, tā ir iespēju radīšana.

Networking pasākums biznesa misijas laikā



Ieteikumi

Projekts paver plašas un 
daudzveidīgas iespējas.
Būtiski tās izmantot mērķtiecīgi. Sāciet ar skaidru izpratni 
par to, kādu rezultātu vēlaties sasniegt.
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PALDIES!
girts@talzy.com · talzy.com
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