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BALTGEM

Baltijas jūras piekrastes slēptie dārgumi – idillisku galamērķu popularizēšana ārpus 

ierastajiem tūrisma maršrutiem

BALTGEM projekta mērķis ir stiprināt Satakuntas reģiona Somijā, Kurzemes reģiona Latvijā un Nedre Dalälven reģiona Zviedrijā tūrisma uzņēmumu eksportspēju, 
pārdošanas iespējas un konkurētspēju Apvienotās Karalistes tirgū.
Projekts palīdzēs mazāk zināmiem Baltijas jūras reģiona galamērķiem kļūt pamanāmākiem starptautiski, sniedzot vietējiem tūrisma uzņēmumiem praktisku atbalstu 
jauna tirgus apgūšanai. Tā ietvaros uzņēmumi pilnveidos zināšanas par Apvienotās Karalistes ceļotāju interesēm, attīstīs šim tirgum piemērotus tūrisma produktus un 
sagatavos mērķētus mārketinga materiālus.
Balstoties uz katra reģiona stiprajām pusēm, projektā tiks veidoti kopīgi vairāku valstu maršruti dzīvesstila ceļotājiem, kurus interesē mazāk zināmi galamērķi, vietējā 
kultūra, daba, gastronomija un kultūras mantojums. Vienlaikus tiks veidota sadarbība ar Apvienotās Karalistes tūroperatoriem, lai šos piedāvājumus virzītu tirgū un 
radītu jaunas pārdošanas iespējas vietējiem tūrisma uzņēmumiem.

• Trīs gadu projekts (01.06.2026.–31.05.2029.)

• Partneri:

⚬ Satakuntas Lietišķo zinātņu universitāte (vadošais partneris, Somija)

⚬ Nedre Dalälven biosfēras rezervāts / Nedre Dalälven interešu grupa (Zviedrija)

⚬ Kurzemes plānošanas reģions (Latvija)

• Kopējais budžets: 1 379 125,60 EUR

⚬ Kurzemes plānošanas reģiona budžets - 328 892 €



Ko vēlamies sasniegt?

Galvenais mērķis – radīt jaunas eksporta iespējas MVU visos trīs 

partnerreģionos.

• Galvenais mērķa segments: dzīvesstila ceļotāji

⚬ Ceļotāji, kurus interesē vietējā kultūra, dzīvesveids un autentiska pieredze

⚬ Meklē mazāk zināmus galamērķus un pieredzes

40 MVU

sniegt nefinansiālu atbalstu ≈ 13 –14 MVU katrā partnerreģionā

20 MVU

 ieviest mārketinga vai organizatoriskus jauninājumus ≈ 7 MVU katrā partnerreģionā

15 sadarbības līgumi

starp Apvienotās Karalistes tūroperatoriem un trīs partnerreģionu MVU



Kā projekts sasniegs rezultātus?

Atbalsts 40 MVU → 20 MVU ievieš 

jauninājumus → 15 pārdošanas līgumi



P1–P3 | No sagatavošanās līdz ieviešanai 

tirgū
P1 | SAGATAVOŠANĀS (jūn.–nov. 2026) P2 | IZSTRĀDE (dec. 2026–maijs 2027) P3 | APKOPOJUMS (jūn.–nov. 2027)

WP1 – Sagatavošanās darbi

• Pabeigt mērķtirgus analīzi

• Pabeigt MVU apzināšanu

• Pabeigt reģionu unikālo priekšrocību 

definēšanu

WP2 – Produktu izstrāde

• MVU darbsemināri

• Reģionālo produktu rokasgrāmatas

• Kopīgās unikālās priekšrocības

• Kopīgi tūrisma produkti

WP3 – Ieiešana tirgū

• Uzsākt sadarbību ar AK tūroperatoriem

WP2 – Produktu izstrāde

• Pabeigta kopīgo unikālo 

priekšrocību definēšanu

• 4–5 kopīgi tūrisma produkti

• Kopīgo produktu rokasgrāmata

WP3 – Ieiešana tirgū

• Sagatavošanās ienākšanai tirgū

• Turpināt sadarbību ar AK 

tūroperatoriem

WP1 – Sagatavošanās darbi

• Mērķtirgus analīze

• MVU apzināšana

• Reģionu unikālās priekšrocības

• AK tirgus eksperta pakalpojuma 

iepirkums

Svarīgs atskaites punkts:

•  Līgums ar AK tirgus ekspertu tiks 

noslēgts līdz 30.11.2026.



P4–P6 | No ienākšanas tirgū līdz komerciāliem rezultātiem

P4 | UZSĀKŠANA (dec. 2027–maijs 2028) P5 | AKTIVIZĒŠANA (jūn.–nov. 2028) P6 | NOSTIPRINĀŠANA UN NOSLĒGUMS

 (dec. 2028–maijs 2029)

WP3 – Ieiešana tirgū

• Iesaistīt AK tūroperatorus

• Sagatavot virtuālo pārdošanas 

pasākumu

• Sākas virtuālās iepazīšanās 

aktivitātes

Galvenais uzsvars:

•  Uzsākt aktivitātes AK tirgū

WP3 – Ieiešana tirgū

• Virtuālais pārdošanas pasākums

• Reģionālās un kopīgās virtuālās 

iepazīšanās vizītes

• Sākas klātienes iepazīšanās 

braucieni

• Turpinās sadarbība ar AK 

tūroperatoriem

Galvenais uzsvars:

•  Pārdošanas veicināšana un 

iepazīšanās vizītes

WP3 – Ieiešana tirgū

• Klātienes iepazīšanās braucieni

• Turpmākā saziņa ar AK 

tūroperatoriem

• Pārdošanas līgumu izpildes 

uzraudzība

• Mērķis: 15 pārdošanas līgumi

Projekta vadība un pārskatu 

sagatavošana

• Noslēguma komunikācija

• Noslēguma pārskatu sagatavošana

• Projekta noslēgums



Projekta pašreizējais posms
1. periods | WP1 – Sagatavošanās darbi: 2026. gada jūnijs–novembris

• AK tirgus eksperta pakalpojums

⚬ Iepirkums izsludināts – līgums ar AK tirgus ekspertu jānoslēdz līdz 2026. gada 30. novembrim

• AK tirgus analīze

⚬ Darbs ir procesā

• MVU apzināšana

⚬ Darbs notiek visos trīs partnerreģionos

• Reģionu unikālās priekšrocības

⚬ Partneri gatavo vietējos darbseminārus, lai apzinātu reģionu tūrisma stiprās puses un iespējas AK tirgū

⚬ Darbseminārs Kurzemē: 2.12.2026., Kuldīga

Foto: biosfēras rezervāts Nedre Delälven, Solveiga Kļava /Melnsils Camping, West Coast Seaservice/Kylmäpihlaja Lighthouse 



www.centralbaltic.eu/project/baltgem/

www.kurzemesregions.lv/projekti/turisms/BALTGEM/
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PALDIES PAR UZMANĪBU UN UZ TURPMĀKU SADARBĪBU!
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