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PROJEKTA MĒRĶIS: Veicināt mazo un vidējo uzņēmumu eksportu, palīdzot apgūt jaunus 
starptautiskos tirgus un veidot biznesa sadarbību.

MĒRĶA TIRGI: Saūda Arābija, Singapūra un Filipīnas

FOKUSS: Viedi un ilgtspējīgi risinājumi pilsētvides attīstībai un ar to saistītajām nozarēm.

PROJEKTA PARTNERI:
Business Tampere (Somija) — vadošais partneris
Norrköping Science Park (Zviedrija)
Latvian IT Cluster (Latvija)
Estonian Association of Information Technology and Telecommunications (Igaunija)

JAUNAS EKSPORTA IESPĒJAS ZIEMEĻVALSTU UN BALTIJAS TEHNOLOĢIJU UZŅĒMUMIEM



• Ierobežotas zināšanas par vietējo tirgu, biznesa vidi un kultūru

• Grūtības identificēt potenciālos klientus, partnerus un konkrētas biznesa iespējas

• Nepieciešamība pielāgot savu piedāvājumu vietējā tirgus pieprasījumam

• Ierobežoti resursi un kontakti, lai patstāvīgi uzsāktu darbību jaunos tirgos

• ICC palīdz pārvarēt šos šķēršļus, apvienojot tirgus ekspertīzi, starptautiskos 

kontaktus un pārrobežu sadarbību.

KĀ TEHNOLOĢIJU UZŅĒMUMIEM IEKĻŪT JAUNOS UN ĢEOGRĀFISKI ATTĀLOS 
EKSPORTA TIRGOS?



• Latvijas, Igaunijas, Somijas un Zviedrijas uzņēmumu sadarbība un pieredzes apmaiņa

• Kopīga pieeja mērķa tirgu ekspertiem un starptautiskajiem kontaktiem

• Iespēja identificēt savstarpēji papildinošus risinājumus un veidot kopīgus piedāvājumus

• Kopīgi pasākumi, darbnīcas un biznesa misijas

ČETRU VALSTU KOMPETENCES, PIEREDZES UN KONTAKTU APVIENOŠANA



NO TIRGUS IZPĒTES LĪDZ KONKRĒTĀM BIZNESA IESPĒJĀM

• Individuālas konsultācijas ar Saūda Arābijas, Singapūras un Filipīnu tirgu ekspertiem

• Tirgus izpēte un praktiski ieteikumi uzņēmumu eksporta stratēģijai

• Semināri par biznesa kultūru un starptautiskās sadarbības veidošanu

• Dalība starptautiskās izstādēs, tīklošanās pasākumos un biznesa misijās

PRAKTISKAIS ATBALSTS UZŅĒMUMIEM



• Cross-Border Growth Forum, Helsinki, 

Ziemeļvalstu un Baltijas uzņēmumu sadarbības veicināšana | Jūnijs 2026

• LEAP 2026, Saūda Arābija

Dalība starptautiskajā tehnoloģiju izstādē | Augusts–septembris 2026

• Individuālās konsultācijas ar tirgus ekspertu

5 Latvijas uzņēmumu tikšanās ar Saūda Arābijas ekspertu | Septembris 2026

• Biznesa etiķete tālajos tirgos

Praktisks seminārs par starpkultūru komunikāciju | Augusts 2026

PROJEKTA AKTIVITĀTES 2026. GADĀ



PRAKTISKI SOĻI CEĻĀ UZ JAUNIEM EKSPORTA TIRGIEM

• Uzņēmumi saņem individuālu ekspertu vērtējumu par savu risinājumu potenciālu mērķa tirgos

• Veidojas jauni kontakti ar vietējiem ekspertiem un potenciālajiem sadarbības partneriem

• Starptautiskie pasākumi sniedz iespēju prezentēt risinājumus un izzināt tirgus pieprasījumu

• Pārrobežu sadarbība paplašina uzņēmumu kontaktu tīklu un rada iespējas kopīgiem 

piedāvājumiem

REZULTĀTI UN IEGUVUMI



VĒLIES ATTĪSTĪT SAVU BIZNESU SAŪDA ARĀBIJĀ, SINGAPŪRĀ VAI FILIPĪNĀS?
ICC piedāvā uzņēmumiem:
• Vietējo tirgus ekspertu atbalsts un konsultācijas​
• Potenciālo klientu, partneru un integratoru identificēšana​
• Individuālas B2B / matchmaking tikšanās​
• Tirdzniecības misijas, uzņēmumu un institūciju vizītes​
• Atbalsts tirgus ieejas un pārdošanas iespēju izpētē​
• Sadarbības iespējas ar Somijas, Zviedrijas un Igaunijas uzņēmumiem​

Pieteikšanās projektam: 
https://forms.cloud.microsoft/Pages/ResponsePage.aspx?id=Etzl3Ty9BkyFzDQ2Hv6a1CJBPHI1cXRJnTVj8
b9hAgVUQTJHRTNDWjNJQzg2RFhWVVNSRk9EMDRFOS4u
Vairāk informācijas: https://centralbaltic.eu/project/icc/

Kontaktinformācija:
Rihards Āboltiņš I Latvijas IT klasteris I Eksporta virziena projektu vadītājs
rihards.aboltins@itbaltic.com

PIEVIENOJIES Intelligent Connected Cities (ICC) PROJEKTAM!

https://forms.cloud.microsoft/Pages/ResponsePage.aspx?id=Etzl3Ty9BkyFzDQ2Hv6a1CJBPHI1cXRJnTVj8b9hAgVUQTJHRTNDWjNJQzg2RFhWVVNSRk9EMDRFOS4u
https://forms.cloud.microsoft/Pages/ResponsePage.aspx?id=Etzl3Ty9BkyFzDQ2Hv6a1CJBPHI1cXRJnTVj8b9hAgVUQTJHRTNDWjNJQzg2RFhWVVNSRk9EMDRFOS4u
https://centralbaltic.eu/project/icc/?utm_source=chatgpt.com
mailto:rihards.aboltins@itbaltic.com


Eksporta veicināšana 
starptautiskajām NVO



IEGUVUMI 

Informatīvi un izglītojoši pasākumi eksporta veicināšanai uz starptautiskajām 
organizācijām ar detalizētu informāciju par starptautisko NVO iepirkumu procesiem

Atbalsts pārrobežu konsorciju izveidē ar Somijas, Igaunijas un Zviedrijas 
uzņēmumiem, lai rastu iespēju piedalīties lielākos iepirkumos, vai piedāvāt 
sarežģītākus risinājumus

Tikšanās ar starptautisko organizāciju pārstāvjiem un pieredzes stāsti no 
uzņēmumiem, kuriem ir veiksmīga pieredze starptautiskajos iepirkumos

MVU tika sniegta iespēja apmeklēt starptautisko organizāciju pasākumus, piem. 
prezentēt savu risinājumu ANO semināros, AidEx,utml

Apmaksātas mentoru konsultācijas, lai veicinātu sadarbību ar starptautiskajām NVO



REZULTĀTI 
un 

SECINĀJUMI

Vairāki Latvijas MVU ir piedalījušies starptautisko NVO iepirkumos (Vismaz viens 
noslēgts iepirkuma līgums projekta darbības laikā)

Konsorciju izveidei ir svarīgi tīklošanās pasākumi un prezentācijas, kam seko 
pieteikumi iepirkumos

Projekta partnerības MVU iekļauti digitālā katalogā, kas prezentēts vairākām 
starptautiskajām NVO

Vairāk nekā 10 MVU ir aktīvi izmantojuši iespēju apmeklēt tīklošanās pasākumus ar 
starptautiskajām NVO un mentoru konsultācijas, lai uzlabotu sadarbību ar 
starptautiskajām NVO



PALDIES!
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